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Zum Beispiel auf der CMS Messe in Ber-
lin im September 2013. Hier stand die
Vermarktung der neuen Bodenbe-
schichtung Revolution-X im Vorder-
grund. Durch ihre verschmolzenen Mo-
leküle für eine gründlichere und dich-
tere Vernetzung der  Oberfläche. Nicht
nur in Bezug auf Haltbarkeit, Glanzauf-
bau und Widerstandsfähigkeit ist sie
herkömmlichen Beschichtungen über-
legen. Mit einer Quadratmeterleistung
von 75 qm/l zählt diese punktuell res-
taurierbare Beschichtung zu den ergie-
bigsten Produkten auf dem Markt.
Weltweit kümmern sich über 300 Mit-
arbeiter um die einzelnen Fachbereiche
Ihrer Segmente. Durch die Spezialisie-
rung der einzelnen Produktschienen
und enge Zusammenarbeit mit ihren
Kunden, kann das Fachpersonal konti-
nuierlich innovative Produkte entwi-
ckeln. Dies ist Garant für höchstes
Know-how in allen Bereichen. Das stol-
ze Ergebnis sind 80 eigene Patente, ent-
standen durch die Zusammenarbeit des
achtköpfigen Forscherteams. Unter-
stützt wurde die Arcora auf der Messe
von ihrem kürzlich gewonnen Ver-
triebspartner Tim Professional Sp o.o.z,
der sich seit der ISSA Interclean Central
Europe in Warschau/Polen von seinem
Hauptsitz in Lodz um die komplette
Vertriebsabwicklung im Raum Polen
kümmert. Nach ihrem letzten, sehr er-
folgreichen Messeauftritt im Novem-
ber 2013 auf der in Las Vegas/Nevada
ausgetragenen ISSA Interclean, bein-
haltet das jüngste Projekt der Arcora
die Erschließung des US-Amerikani-
schen Marktes. Geplant ist hierfür die
Eröffnung eines Zentrallagers in New
Jersey von dem aus die zukünftige US-
Abwicklung gesteuert werden soll.
Um ihre Kunden noch professioneller
betreuen zu können und auch die inter-
nationale Vermarktung zu verstärken,
hat die Arcora im letzten Jahr ein vier-
köpfiges Vertriebsteam auf die Beine
gestellt, das auch ihre Export-Kunden

in mehreren Sprachen bestens berät.
Dabei geht es meist nicht nur um Che-
mie oder professionelle Bodenbe-
schichtungen. Die Arcora Group hat
sich aufgrund der stark wachsenden
Nachfrage in den letzten acht Jahren
vor allem auf die Moppproduktion spe-
zialisiert. Hier wird von der Garnher-
stellung über die Weberei, Stanzerei,
Konfektionierung, Qualitätskontrolle
und Logistik alles noch selber gesteuert
und produziert. Flexibel und anpas-
sungsfähig an den Wünschen ihrer Kun-
den orientiert, produziert die Arcora
schon ab einer geringen Abnahmemen-
ge den perfekt auf die Anforderungen
ihrer Kunden individuell zugeschnitte-
nen Moppbezug. 
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– Anzeige –

Mit innovativen und patentierten Produkten auf dem internationalen Vormarsch, macht die Arcora Group auf den namhaftes-
ten Messen weltweit auf sich aufmerksam.

Auf internationaler Überholspur
Arcora International GmbH

Sami Memili CEO President: „Nur wer die Bedürf-
nisse seiner Kunden frühzeitig erkennt und auch
konsequent danach handelt, wird sich nachhaltig
auf dem Markt etablieren“

Die ARCORA Group unterteilt sich
in acht verschiedene Segmente. 

Arcora Chemie
Reinigungs- und Pflegemittel

Archem Chemicals
amerikanische 
Fußbodenbeschichtungssysteme

Arcotex
Mikrofasersysteme

Ecomop
Reinigungstechnik

X-LINE
Cleaning Systems

Gastro-Line
Gastronomie- und Hotelbedarf

Arpad
Reinigungs- und Polierpads

Artech
Reinigungsmaschinen

Für die Logistik stehen die Head
Quarters der ARCORA Group zur
Verfügung:

Aschheim bei München (Deutschland)
Verkaufsbüro & Zentrallager Head Quarter für
Westeuropa

München (Deutschland)
Showroom und Vertrieb für Bayern

Tunis (Tunesien)
Verkaufsbüro & Zentrallager für Nordafrika

Zagreb (Kroatien)
Verkaufsbüro & Zentrallager für Balkanstaaten

Istanbul (Türkei)
Produktionsstätte mit Verkaufsbüro & Zentral-
lager für Türkei-Middle East und Eurasien

Merton (Wisconsin, USA)
Verkaufsbüro & Zentrallager für Nordamerika
Produktionsstätte für Fussbodenbeschichtun-
gen und Pflegesysteme

Die Arcora Group ist seit 1992 eine feste
Größe auf dem internationalen Reini-
gungsmarkt und konnte sich respektable
Marktanteile erobern. Das Konzept
des Unternehmens besteht darin, durch
nur einen Lieferanten jeglichen Bedarf
an Reinigungsprodukten zu decken.
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